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INDUCE: Capacity building program for

companies:

- Toolbox to assess the company needs

- Energy scan

- Interviews with DMU

- Culture scan

- Outline for co-creation session to

design training program with DMU
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Green Wedge: Capacity building 

program for SME technology

suppliers:

- Workshop for the suppliers to

develop a more effective

approach to actively market 

their sustainable technologies

LAUNCH: Eduation program for ESCOs, by organising

workshops on:

- How to grow your business

- Standardized as-a-service-contract (1)

- Standardized risk assessment protocols (2))

- How to access growth capital

- Private equity support (2)

- How to get to know your customers and build a strong 

project pipeline

- Sales process materials (1)
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Suzanne Brunsting

Dr. Suzanne Brunsting is onderzoeker sociale innovatie bij ECN part of TNO. Als 
communicatiewetenschapper onderzoekt zij de invloed van informatie en communicatie 
op de vorming van maatschappelijke percepties en (keuze)gedrag bij diverse 
doelgroepen, zowel consumenten als bedrijven.

Margriet van Lidth de Jeude

Margriet van Lidth de Jeude (MSc.) is associate onderzoeker sociale innovatie bij TNO. Als 
organisatiepsycholoog onderzoekt en faciliteert zij samenwerkingsvraagstukken en 
organisatieontwikkelingen die de energietransitie verder brengen. Haar uitgangspunt is 
win-win situaties creëren door te starten met luisteren naar elkaar.
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VOOR MEER INFORMATIE OVER GENOEMD WERK EN 
MOGELIJKE SAMENWERKING: 

SUZANNE.BRUNSTING@TNO.NL 

BEDANKT VOOR UW AANDACHT

mailto:suzanne.brunsting@tno.nl

